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Am 16. September 2011 werden
sechs Top-100-Referenten beim
vierten Österreichischen Wissens-
forum ihre wegweisenden Impul-
se, Trends und Ideen aus den Be-
reichen Unternehmensführung,
Motivation und Verkauf, Kommu-
nikation und Marketing sowie Er-
folg und Persönlichkeit in ihren
Vorträgen kompetent und unter-
haltsam an ihr Publikum weiter-
geben.

Großes Seminar-Event
„Das Österreichische Wissensfo-
rum soll sich zum größten Semi-
nar-Event in Österreich entwi-
ckeln und in die großen Fußstap-
fen von Stuttgart, Zürich und vie-
len anderen Städten treten“, sagt
Mag. Karin Gutschi, Geschäftsfüh-
rerin der Referentenagentur
Speakers Excellence GmbH Öster-
reich. Für die Teilnehmer ist der
Schauplatz des diesjährigen Wis-
sensforums das Congress Casino
Baden. Dieses bietet in seinen his-
torischen Räumlichkeiten Platz
für Veranstaltungen für bis zu
1.100 Personen. Für das leibliche
Wohl ist mit kulinarischen Köst-
lichkeiten der Spitzengastrono-
men von Do&Co bestens gesorgt.
Umgeben von Weinbergen und
dem Wienerwald, bieten sich
zahlreiche Möglichkeiten für at-
traktive Rahmen- und Incentive-
programme vor den Toren Wiens
im bezaubernden Ambiente der
Biedermeierstadt Baden. Folgen-
de Referenten werden am 16.
September ihre Vorträge präsen-
tieren:

Sechs Topreferenten
■ Karl Pilsl: „Die Wirtschafts-

revolution – wem gehört die
Zukunft in Europa?“

Karl Pilsl ist Wirtschaftsjournalist
in den USA, seit 40 Jahren Unter-
nehmer mit hunderten Mitarbei-
tern, seit 1977 im Medienbereich
tätig, seit 1979 in den USA und
dort seit 1987 als Wirtschaftsjour-
nalist mit der Frage beschäftigt:
„Was können europäische Mittel-
ständler und Führungskräfte von
ihren amerikanischen Kollegen
wirklich lernen?“ Er ist Autor von
mehr als 20 Büchern zu den The-
men Strategie, Leadership, Ar-
beitsmarkt, Wirtschaftsrevolution
und Motivation. Karl Pilsl ist Grün-
der mehrerer Firmen und Organi-
sationen in Österreich, Deutsch-
land und den USA. Seit über 25
Jahren ist er gefragter Sprecher
„around the world“. Außerdem
ist Gründer der Umdenk-Akade-
mie® in Deutschland.

■ Dieter Lange: „Sieger erkennt
man am Start – Verlierer auch!“

Dieter Lange studierte Betriebs-
wirtschaftslehre und Psychologie,
verbrachte viele Jahre mit ethni-
schen Studien verschiedener Kul-
turen. Er verfügt über breite Er-
fahrung aus der Wirtschaft als
Produktmanager sowie als Mar-
ketingmanager und verbindet
stets westliches Wissen mit östli-
chen Weisheiten. Er zählt zu jenen
seltenen Top-Führungskräfte-
Trainern, von denen entscheiden-
de Impulse für Veränderungen in
Unternehmen ausgehen. Dieter

Büffeln war gestern – Weiterbildung als Erlebnis
Bereits zum 4. Mal wird am
Freitag, den 16. September
das Österreichische
Wissensforum zum
Treffpunkt der
Österreichischen Wirtschaft.

Lange stimuliert besonders durch
seine positive und optimistische
Art – er geht jedoch auch Konflik-
ten in Veränderungsprozessen
nicht aus dem Weg. Seine brillan-
te Rhetorik, bewegende Sprach-
bilder und Metaphern machen
seine Auftritte zu einzigartigen
Erlebnissen in freier Rede. Er ist
auf Kongressen meist das High-
light!

■ Michael Rossié: „Schwierige
Gespräche – wie Sie gewinnen,
ohne zu kämpfen“

Michael Rossié arbeitet seit 25
Jahren als Sprechtrainer und
Coach im Auftrag namhafter Ra-

dio- und Fernsehsender sowie in
allen Bereichen der Wirtschaft. In-
siderwissen aus der Medienbran-
che sammelte er als freier Schau-
spieler und Regisseur sowie als
Prominenten-Coach für Comedy-
Formate. Seine praxisbezogenen
Tools sind leicht nachzuvollziehen
und sofort umsetzbar. Er begeis-
tert seine Zuhörer und Teilneh-
mer in über 120 Seminaren pro
Jahr und seine lockeren und un-
terhaltsamen Vorträge enthalten
die ideale Mischung aus Training
und Entertainment. Kein Vortrag
gleicht dem anderen und auch Zu-
hörer mit viel Seminarerfahrung
lernen Neues. Mit ihm wird Ler-
nen zum Erlebnis.

■ Niklas Tripolt: „Preisverhand-
lung leicht gemacht – Warum
Menschen weder Nachlässe
noch Rabatte kaufen“

Niklas Tripolt ist Autor mehrerer
Fachbücher und hat Verkaufen
von der Pieke auf gelernt. In sei-
nen Trainings vergleicht Niklas Tri-
polt oft Spitzenverkauf mit Spit-
zensport. In beiden Disziplinen
gibt es nach oben hin praktisch
keine Grenzen und beides ist er-
lernbar. Darum verwirklichte er
1997 seinen Berufstraum und
gründete mit seinen Partnern
VBC. Er wurde innerhalb von nur
fünf Jahren Marktführer in Öster-

reich und ist mittlerweile mit sei-
nen Niederlassungen in Deutsch-
land führendes Verkaufs-
trainingsinstitut im deutschspra-
chigen Europa. Sein Lebensmot-
to: „Wer glaubt gut zu sein, hört
auf besser zu werden.“

■ Stefan Gössler: „Verführende
Rhetorik – Kunden begeistern,
gewinnen, erobern“

Stefan Gössler ist Betriebswirt
und Autor, hat eine über 20-jähri-
ge Erfahrung im Vertrieb und
Management als Unternehmer,
wie auch als Führungskraft inter-
nationaler Unternehmen, z. B.
SAS Institute. Er zählt heute zu
den meistbeachteten Trainern
für Marketing, Rhetorik und Ver-
kauf im deutschen Sprachraum.
Aufsehen erregen immer wieder
seine Veröffentlichungen, so
zählt sein Podcast „Das Abenteu-
er Rhetorik“ zu den meistgehör-
ten deutschsprachigen Profi-
Podcasts. Mit seinem Credo „Er-
laubt ist, was wirkt“ entstaubt er
die klassische Rhetorik. In seinen
Vorträgen und Seminaren be-
geistert er mit seiner mitreißen-
den, motivierenden und unter-
haltsamen Art. Er zeigt, wie Sie in
ihrer täglichen Praxis besser über-
zeugen, klarer argumentieren
und mehr Erfolge feiern.

■ Dr. Johannes Weingart: „Faktor
Lebensenergie –Mit mehr
Energie leichter zum Erfolg“

Dr. Johannes Weingart ist Fach-
arzt für Innere Medizin sowie
Facharzt für Physikalische und
Rehabilitative Medizin sowie
Sportmedizin. Schwerpunkt sei-
ner der zeitigen Tätigkeit ist die
Entwicklung neuer ganzheitli-
cher, diagnostischer Ansätze
und Therapiestrategien mit dem
Ziel, das Energie-Niveau des
Menschen zu steigern und nach-
haltig zu sichern. Er ist Autor
mehrerer Bücher und über 40
wissenschaftlicher Veröffentli-
chungen. Seit über zehn Jahren
gibt er sein anerkanntes Exper-
tenwissen in Seminaren und Vor-
trägen an namhafte Firmen und
Verbände innerhalb Europas
und den USA weiter. Mit seiner
humorvollen und lebendigen
Vortragsweise begeistert er sei-
ne Teilnehmer und ist eine Berei-
cherung für jede Veranstaltung.

Topveranstalter
Veranstaltet wird das vierte
Österreichische Wissensforum
von Speakers Excellence. Das
Unternehmen, das eingebunden
ist in ein spezialisiertes und er-
folgsorientiertes Beziehungs-
netzwerk des gesamten deut-
schen Bildungsmarkts, hat es
sich zum Ziel gemacht, innovati-
ves Wissen zu vermitteln, das
von Topreferenten aus den Be-
reichen Wirtschaft, Politik, Bil-
dung und Sport präsentiert wird.
Keine theoretischen Konzepte
sondern Praxiswissen pur, ver-
mittelt von den besten Referen-
ten. Acht Stunden und sechs
Vorträge, die die Teilnehmer
begeistern werden.

Mit dem Besuch des Wissens-
forums haben Sie die Möglich-
keit mit kleinem Budget große
Wirkungen zu erzielen. Neben-
bei haben Sie als Teilnehmer die
Gelegenheit, Kontakte zu Unter-
nehmern und Führungskräften
zu knüpfen und die exzellente
Networking-Plattform für Ihren
Erfolg zu nutzen.
Info: www.speakers-excellence.at

Termin & Infos

4. Österreichisches
Wissensforum

■ Termin: Freitag, 16. September 2011,
12 Uhr bis 20 Uhr

■ Ort: Congress Casino Baden,
Kaiser Franz Ring 1,
A-2500 Baden bei Wien

■ Kosten: Kartenpreis ab 135 Euro

■ Programm:
12–12.45 Uhr: Come together
12.45–13.00 Uhr: Eröffnung
13.00 Uhr–13.45 :
Dr. Johannes Weingart
13.45–14.30 Uhr: Stefan Gössler
14.30–15.15 Uhr: Pause
15.15–15.45 Uhr: Show Act
(Überraschungsgast!)
15.45–16.30 Uhr: Niklas Tripolt
16.30–17.15 Uhr: Michael Rossié
17.15–18.00 Uhr: Pause

18.00–18.45 Uhr: Dieter Lange
18.45–19.30 Uhr: Karl Pilsl
19.30: Verlosung

■ Informationen,
Buchungsmöglichkeiten sowie
Auskunft für Firmenkontingente:
Per Telefon unter 01/ 230 60 39 95
oder per E-Mail unter info@
speakers-excellence.at oder unter
www.speakers-excellence.at
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